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¢ Por que es importante la

Compra de cartera?
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! . Permite a su entidad,
| a_ [ $ A adquirir una cartera de prestamos existente de
[ $ A \ ] otras entidades |lo que puede ser beneficioso si
L - e cuenta con recursos financieros disponibles para
SN ) . ;
- . 7 Invertir.

Al comprar cartera,

puede obtener ingresos adicionales a traves de los pagos de
iIntereses y amortizaciones de los prestamos adquiridos.
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=l =1 Amplia la cartera de su entidad
| | con una mayor diversidad de préstamos, o que puede
- _ _ ayudar a reducir el apetito de riesgo, al distribuirlo en
diferentes tipos de creditos y clientes.
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Una campana de compra de cartera exitosa,
I-1a1-Relelaidos componentes esenciale

Mejore la eficiencia de la compra de Proteja a sus clientes de alto valor contra acciones
cartera de sus clientes en otras entidades, de compra de cartera de sus competidores,
conociendo su intencion de venderla: conociendo la propension de vender cartera.

CONOZCA CONOZCA

Resumen de consumidores Resumen de consumidores
de acuerdo a su propension de acuerdo a su propension

. de compra de cartera (alta, de compra de cartera (alta,
media o baja). media o baja).

Saldo total en otras $ Saldo total con su entidad
entidades por propension por propension de compra
de compra de carteray w de carteray linea de crédito

linea de credito. (lo que se tiene en peligro).

Los desafios del entorno economico actual

requieren soluciones innovadoras como la compra de cartera de
TransUnion, que pueden beneficiar significativamente a su entidad.

CON NUESTRA SOLUCION PODRA

Tomar mejores decisiones

para incrementar y mantener sus saldos
de cartera, adaptando como insumo un
conjunto de soluciones de TransUnion.

Sequir afianzando

confianzay las relaciones a
largo plazo.

Ir a un paso

adelante

de su competencia,
atrayendo los perfiles
de mejor valor.

Ser parte del g Disenar estrategias
mismo equipo g il diferenciales,

en el que estamos construyendo ' g o de acuerdo con la propension de sus

mejores relaciones entre clientes V) % \ clientes con la Compra de Cartera.
y entidades, con las soluciones '-

de TransUnion.

Retener a los clientes

con los mejores perfiles,
dentro del saldo de cartera
de su entidad.

Forme parte de nuestro equipo comprometido en mejorar las
relaciones entre clientes y entidades financieras.

Con TransUnion, estamos creando un futuro financiero
mas seguro y solido para todos.
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